EJERCICIO?2
CREA TU PERFIL DE CLIENTE IDEAL

Recopila toda la informacion que puedas sobre tu cliente ideal, lo que no sepas deberds
"inventarlo” o "deducirlo”. Siempre puedes corregir los datos si encuentras matices mejores
en tu Cliente Ideal. Te recomiendo que incluso busques una imagen de una persona que

consideres se adapta a tu cliente ideal y lo imprimas y lo pegues en tu ficha de cliente:

DATOS GENERALES

NOINDTE! ..o sssesssesssessessesssessaees

GOIIETO: coourireernreesesessesiasesesssssssssssssssssssssssssssssssssssssasssssasssseses I:O | O
BAad: cooeeieciieccccicecicsnecscsncnscssesssssssssessssssanes

DONAE VIVE: ..coueeeeeneinciiecicrennenseeseessessesssesssesssesssssaase

NACIONALIAA: oceereeeeecreeceeceeeeceeeeeneeseaseesenseneens

Nivel de ESTUAIOS: ..eeceeercieiiiiencincnnesnesaesnsessssnnee

INIVEL A€ INGPESOS! euerieeenreirneineiieisetistiesssessessesssesssstsssssssessesssesssessssssssssssssssesasesssesssessssssssssssesaesas
TPADAJO/SECIOT: ottt sssesse s s eassesssesssessse s ssss s sas s sasessse s ssssesasesasesasesas
Posicion familiar/@Stado CIVIL: . eeeeeceeceeceeeneeiessaessessssessssessssessssesssessasessasessasesses
FiloSOfIa ¥ VAlOTES A€ VIAQ: w.cuueuieeieeeeeeeeieeeteteiseisesseeetssesssessesssessssssesssessesssessssssssssessesssessssssssssens
SU ENTORNO

;Donde vive? (ciudad, pueblo, CAMPO, MONTANA...): c.veurrrereererrerreireisereessessessesssesesssesssessesssesseens
COMO son 1as personas qUE VIVEN QN7 ... eceeeeeerseeeneesseneessesssessessessessesssesessssseens
;Quiénes son las 5 personas mas importantes de su Vida?: .........neenseneeseesseeneenne
QUE TIPO A€ AMIGOS TLIENET: ....eeveeeeeeeneereeneereessesseeasesesssesssessessessesssesssessesssessssssessssssesssessesssssssssesssssns
JTiene CArgaSs FAMILIATES?: ....cuuceeceeceeeeeeseeieeieeiseesetsesse s ssssesssesssessessesssssssssasesssesasesssessssssssssanes
JCOMO €S SU eNtOrNO ProfESIONAL?: ...ttt eiseisessesasesasesasssssesssesssesssesssssassssass

..............................................................................................................................................................................

GESTA TRlIZ €N SU TPADAJO?: et eieeiseesesssenssesse s s sssesssessssssssesssesssesasesssessssssssssans



HABITOS

JQUE INTETESES Y NODDIES TIENET: ...ttt eiessseseessesseessessessesssesssessesssessesssessssssssssessesssssssees
LCOIMNIO S VISIE?: .veeereeveresreseessssssssssssssssssessessssssssssessessssssssssessessssasssssessessssassesssssessssassessessesssssssssesssssesassssessasans
(QUE ACTIVIAAAES PPACTICAT: coueereeeereeneuerarereeaeaeessesssessesssesssessesssessesssessesssessssssesssssesssessssssssssessesssssssasessssass
JQUE TUZATES Y VENTOS fTECUETITAT: ..ouceereereeeceeereieseeseeusesssesseasesssessesssessesssesssessesssssssssessssssesssessesssesssssssans
(L€ BUSLA 18 TECIIOIOZIAT ..ottt sss s s sssessssssssssssasssssssesssssssessssssaes
ESIUE TENACIICIAS?: eceureereenrerrneereereeaseesessesssesssssss s s esssesssessse s sssstasssasssassesssesssessss st bsstsssesssesssesssessssssss
JQUE Ve €N 1 (ele, Y €N INTEITIEI?: «ooueeeeeeeeeeeeinecieeieceeaseesensseeseessesseesssessesssessesssessssesssesssesssesssesssesss

JEstd comprometido con el Medio AMDIENTE? : .....reveerereereieiseiseseiseisessesssasessesssssssssssssssssens

PERSONALIDAD Y EMOCIONES
COMO €S SU PEPSONALIAAAT: ..euereeeeeeieseeeiseietetsseseseiseie et tsseasess s sttt aseasessessssssssssassasesssssesenes
JQUE NECESIAAAERS LIENE?: ...ttt tsssessssssssssssssssssasssssessssssssssssssssssssssssssessssassassessessssanes

;Cudles son sus miedos Y pUNLOS A€ AOIOT?: ... eeeeeeerreerereeneneesseesessesssesesssessessessessesssesssessessnes

.....................................................................................................................................................................................

....................................................................................................................................................................................

NECESIDADES Y CONSUMO:
JPor qué compraria estd persona tu PrOAUCTOT: ......ccceeeemrerrermeeseemecseessesssessesssesssssssessessessss

¢Cuanto pagaria esta persona POor (U PrOAUCLO?: ... ceeeeeemeueeserseesersessesssesseessessesesssssssessees

;Dbénde prefiere comprar/Qué canal de venta Prefiere?: ... e

-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

.............................................................................................................................................................................................

.....................................................................................................................................................................................



